CROWDLENDING UND
CROWDSUPPORTING PLATTFORMEN
IN DER SCHWEIZ:

Detaillierte Ubersicht



Fir diesen Vergleich haben wir die Crowdfunding-Plattform-Anbieter direkt
kontaktiert und eine umfangreiche Befragung durchgefiihrt. Die
gesammelten Informationen haben wir in dieser Datei zusammengefasst.

Der Vergleich besteht aus 4 Teilen:

m Uber die Plattform: Allgemeine Informationen Uber die
Crowdfunding-Plattformen, |hre Besonderheiten, Zielgruppen und
Leistungen.

m Angebot: Wichtigste Informationen zu Krediten, u.a. Mindest- und
Maximalbetrage, Tilgungsbedingungen, Zinsen und Geblhren.

m Anforderungen an Antragsteller: Voraussetzungen und Liste der
Unterlagen zum Kreditantrag.

m Prozess: Schritt fur Schritt-Beschreibung des Finanzierungsprozesses
sowie Informationen Gber Auszahlung und Investoren.

Aufgrund der Unterschiede zwischen Crowdlending und Crowdsupporting
werden die entsprechenden Plattformen in jedem Teil, ausser ,Uber die
Plattform"“ separat betrachtet.



Uber die Plattform

Funders

Creditworld

| Believe in You

Crowd4Cash

Beschreibung

Funders ist die Crowdfunding-
Plattform fir Crowdsupporting-
und Crowdlending-Projekte.
Projektstarter wie Erfinder,
Kreative, Start-ups, KMU, Vereine,
Veranstalter und gemeinniitzige
Organisationen kénnen so mit der
Hilfe von zahlreichen
Unterstitzern Projekte realisieren

Creditworld
verbindet KMU, die
Finanzierungen
suchen, mit
professionellen
Schweizer Investoren

| Believe In You ist
eine Sport-
Crowdfunding
Plattform und
unterstlitzt Sportler
jeden Alters/Niveaus
sowie weitere
Sportorganisationen
wie Vereine oder
Eventveranstalter bei
der Finanzierung
ihrer Projekte

Crowd4Cash bietet Privatkredite
und KMU-Kredite. Speziell im KMU-
Segment bietet Crowd4Cash neben
traditionellen KMU-Krediten weitere
Dienstleistungen im Sinne eines one-
stop-shop-Konzeptes an.

So unterstiitzt Crowd4Cash
beispielsweise Point of Sales (PoS)
beim Ratenzahlungsangebot. Dabei
lagert der Shop die Ratenzahlung an
Crowd4Cash aus. Als one-stop shop
fir KMU bietet Crowd4Cash seinen
Partnern zusatzlich eine
Rechnungslésung (mit
Ratenzahlungsoption) fiir E-
Commerce und ein Rechnungs-
Outsourcing (Factoring-Format) an

Zahl der Mitarbeiter 2 9 10 8
Griindungsjahr 2016 2015 2013 2017
B Deutsch B Deutsch B Deutsch B Deutsch
Sprachen B Franzosisch B Englisch B Franzosisch B Englisch
B |talienisch
Nur Schweiz Nur Schweiz B Schweiz Nur Schweiz
Lander B Frankreich
m Osterreich

Kreditgeber Unterstitzer Professionelle Alle Alle

(beim (beim Crowd- Investoren

Crowdlending) supporting)

Volljahrige und Privatpersonen

uneingeschrankt | und

handlungsfahige | Organisationen,
Wer kann natirliche die lhren
Kreditgeber bzw. Personen mit Wohnsitz bzw.
Unterstiitzer sein? Wohnsitz in der der Sitz der

Schweiz sowie Organisation

operativ tatige sowie die Konto-

juristische verbindungen in

Personen mit Sitz | der Schweiz oder

in der Schweiz der EU/EFTA

haben

Wer kann Kreditnehmer Projektstarter KMU B Sportler B Privatpersonen
Kreditnehmer bzw. | (P€im (beim Crowd- B Sportvereine ® KMU

Crowdlending) supporting)

Antragssteller sein?

Privatpersonen
sowie Personen-
gesellschaften mit
HR-Eintrag und
Sitz

Sowohl Privat-
personen als auch
Organisationen

B Sport-
organisationen

B PoS fiir eine Ratenzahlungslésung
(LaaS) fur KMU




Uber die Plattform

Funders Creditworld | Believe in You Crowd4Cash

in der Schweiz (Vereine, Start-
und ups, KMU etc.)
juristische mit dem Sitz bzw.
Personen mit steuer-

steuer- rechtlichem Sitz in

rechtlichem Sitz der Schweiz
in der Schweiz

Erfolgreich
abgeschlossene Uber 270 ca. 100 2'750 750
Projekte

Eingesammelter

Gesamtbetrag in CHF {iber 7'500'000 100'000'000 17'000'000 68'221'100




Crowdlending-Plattformen:

Funders

Angebot

Creditworld

Crowd4Cash

B CHF 5'000 - Privat und KMU-

Minimal CHF 20'000 CHF 100'000 Kredit

:;l;ft,c:r:nommener B CHF 1'000 - Ratenzahlung am
g Point of Sales

Maximal B CHF 250'000 - Privatkredit

aufgenommener CHF 1'000'000 CHF 10'000'000 ® CHF 500'000 - KMU

Betrag

Mindestlaufzeit eines 3 Monate 6 Monate 1 Monat

Kredits

Maximallaufzeit 60 Monate 60 Monate B 60 Monate

eines Kredits

B 84 Monate (im Privatbereich bei
Bedarf mit Partnerunternehmen)

Bedingungen

Alles-oder-nichts

Es bestehen eigenen
Investorenkontakte und somit eine 1:1
Beziehung zwischen Darlehensnehmer

und Investor

Keep-it-all

Tilgungsbedingungen

B Annuitidtendarlehen (Rickzahlung

inkl. Zinsen gemass gewahlter
Periodizitt)

B Tilgung am Ende der
Kreditlaufzeit

B Annuitdtendarlehen (Rickzahlung
inkl. Zinsen gemass gewahlter
Periodizitt)

B Tilgung am Ende der
Kreditlaufzeit

Annuitatendarlehen (Riickzahlung
inkl. Zinsen gemadss gewahlter
Periodizitat)

Méglichkeit einer
vorzeitigen Tilgung

Ja

Nein

Ja

Zinssatz

0.1% - 9.9%

1.5% - 8.0%

B 3.9% - 9.9% - Privat
® 2.5%-10.5% - KMU

Plattformgebdihr fir
Kreditnehmer

0.8% des gesamten
Darlehensbetrages (einmalig)

Ab 0.35% pro Laufzeitjahr (abhangig
von Laufzeit, Grésse und Rating)

0.7% pro Laufzeitjahr - basierend auf
der Kreditsumme

Plattformgebdihr fir 0.8% des gesamten keine 0.85% auf der jeweils ausstehenden
Kreditgeber Darlehensbetrages (einmalig) Kreditsumme

B Mahngeblhren

B |nkassogebihren
Weitere Geblihren Keine Mahngebtihren B Eintragung von

Registerschuldbriefen
B Ausstellung von Garantien

B etc.




Angebot

Crowdsupporting-Plattformen:

Minimal
aufgenommener
Betrag

Funders

keine

| believe in you

2°000

Maximal
aufgenommener
Betrag

unbeschrankt

unbeschrankt

Mindestlaufzeit eines
Projektes

30-45 Tage

30 Tage

Maximallaufzeit
eines Projektes

90 Tage

90 Tage

Bedingungen

Alles-oder-nichts

Alles-oder-nichts

Plattformgebdihr fir 7% zzgl. MWST, fallt nur bei 8% Plattformgebiihr
Projektstarter erfolgreichen Projekten an

Plattformgebdihr fir o o
Unterstiitzer 0% 0%
Weitere Geblihren Keine 4% Zahlungsgebiihr




Anforderungen an Kredithehmer

Crowdlending-Plattformen:

Funders

Creditworld

Crowd4Cash

Bendtigtes Alter des

Unternehmens Keine Vorgaben 0 24
(in Monaten)

Zusammenarbeit mit Ja Nein Nein

Start-ups

Benotigte
Altersunterlagen

Datum des Handelsregistereintrags

Datum des Handelsregistereintrags

Anzahl eingereichte
Geschéftsabschlisse

Mindestumsatz

Keine Vorgaben

CHF 100'000

CHF 100'000

Kredit-Uberpriifungs
system

Um das Risiko fiir den
Darlehensgeber einschitzen zu
konnen, erstellt die unabhéngige
Firma Creditreform ein Rating

Creditworld Uberprift jedes Projekt
in-house und arbeiten mit Euler
Hermes zusammen

Zentral sind die Finanzkennzahlen -
darauf berechnet werden die
Tragbarkeit des Kredites, zusatzlich
externe Datenbanken

Bendétigte Unterlagen

B Jahresabschlisse
B Budget-Zahlen

B Businessplan (je nach Geschaft
zusatzliche Dokumente)

Abhéangig vom Projekt, sicher
Jahresabschliisse

B | etzte zwei Jahresabschliisse

B |D Kopie des wirtschaftlich
Berechtigten

Zugang zu den
Dokumenten

Kann durch den Kreditnehmer selbst
bestimmt werden

Nur potentielle Kreditgeber

Nur potentielle Kreditgeber

Schutz vor externen

Angriffen Ja Ja Ja
Moglichkeit zu
priifen, wie das Ja Ja Nein

unterstiitzte
Unternehmen das
Geld benutzt hat




Anforderungen an Projektstarter & Gegenleistung

Crowdsupporting-Plattformen:

Funders

| believe in you

Zusammenarbeit mit
Start-ups

Ja

Nein

Welche Prasentationsmittel kann man
anwenden ?

® Pitch-Video

® Bilder

B Textbeschreibung

B Darstellung des Starters und Kontaktdaten
B Blog-Artikel erstellen

B Pinnwand fiir Kommentare

B Link auf eigenen Medien

B Pitch-Video
B Bilder
B Textbeschreibung

B Darstellung des Starters

Mindestanforderung an das
Prasentationsmaterial

Das Video sollte nicht langer als 2-3 Minuten
sein. Die ersten 20 Sekunden sind dabei
entscheidend

Professionalitat ist nicht das Wichtigste - viel
wichtiger ist, dass das Video authentisch ist

Umfang ist frei wahlbar

Wie werden die Projektstarter
unterstitzt?

Individuelle und personliche Unterstiitzung:

B Jedes Projekt wird vor der Veréffentlichung
begutachtet und dem Starter wird ein
Feedback mit Verbesserungen gegeben

B Nach der Veroffentlichung wird das Projekt
mit Social Media-Kanélen aktiv unterstiitzt

B Gewisse Projekte werden mit Flyern (wo
sinnvoll), Newsletter oder auch mit
Videodrehs begleitet

Coaching der Projektstarter von A bis Z:

B Ausarbeitung der einzelnen Elemente (Text,
Video, Gegenleistungen, etc.)

B Projektkommunikation und -betreuung
wahrend der Laufzeit

B Anschliessende Projektabrechnung

Ist die Gegenleistung obligatorisch?

Nein

Nein

Was darf man als Gegenleistung
anbieten?

B Das fertige Produkt
B |ndividuelle Erlebnisse

B Teilnahme der Unterstitzer
(z.B. Statistenrolle)

B Limitierte Produkte

B Sponsoring fiir Unternehmen

B Digitale Gegenleistung: Ein Bild
oder ein Video

B Physische Gegenleistung: Event oder
kleines Souvenir

Was ist verboten, als Gegenleistung
anzubieten?

B Gewinnspiele

B Beteiligungen oder Kapitalanlagen

Es besteht die Option, die Anzahl einer
Gegenleistung zu beschréanken.
Grundsatzlich keine Einschrankungen

Zugang zu den Dokumenten
bzw. Prasentation

Alle Nutzer der Plattform

Alle Nutzer der Plattform

Schutz vor externen

Angriffen Ja Ja
Moglichkeit zu priifen, wie das
unterstitzte Unternehmen das Geld Ja Nein

benutzt hat




Crowdlending-Plattformen:

Prozess

Crowd4Cash

-“ o

Creditworld macht anhand der
Jahresabschlisse innerhalb von 48
Stunden eine Kurzevaluation, ob das
Projekt grundsatzlich tragbar ist. Falls
dies der Fall ist, erfolgt eine detaillierte
Due Dilligence

Finanzierungsprozess

1. Entwurfsphase

In dieser Phase erfasst das
Unternehmen mit Beschreibung und
Finanzierungsziel sein Projekt.
Empfehlenswert ist zudem ein
Pitch-Video sowie Hochladen von
Bildern. Das Team kann bei der
Projektbeschreibung helfen. Es wird
ein externes und unabhéangiges
Rating der Firma Creditreform erstellt

2. Auktionsphase

Wahrend der Auktionsphase geben
Funder Kreditgebote ab. Ein Kredit
kommt nur zustande, wenn das
Finanzierungsziel zu 100 % erreicht
wird. Uberschreiten die Zusagen 100
% des Finanzierungsziels, erhalten die
flr den Starter attraktivsten Gebote
(individueller Zins und Betrag) den
Zuschlag.

3. Abwicklungsphase
Uberweisung der Gelder durch die
Funder und Auszahlung durch
Funders.ch an den Starter.

4. Kreditphase

Die Darlehen werden als
Annuitatendarlehen (Riickzahlung
inkl. Zinsen gemass gewahlter
Periodizitat) ausgestaltet.
Rickzahlungen erfolgen via Plattform
an die Funder.

. Kreditantrag
. Kreditprifung

1
2
3. Bewilligung
4. Finanzierung
5

. Vertragserstellung- und -
unterzeichnung

6. Einzahlung durch Anleger
7. Auszahlung

Bezahlmethoden

B | astschrift

B BankUberweisung

Depotfahige Investitionsoptionen

B | astschrift

B Bankiberweisung

Kreditgeber selbst
akquirieren

Nein

Nein

Nein

Bestehende
Finanzierungsquellen

Ja

Ja

Ja

B Bestehende Community

Massnahmen, um B Social-Media ) . .
Kreditgeber zu . Newslettor Investoren-Sales via Netzwerk Traditionelle Werbemittel
gewinnen

B |nvestoren-Netzwerk
Dauer des R .
Finanzierungs- In Abhanglgkslrt()ye(JI?t Laufzeit und 10 Jahre von Stunden bis 1 - 2 Wochen
prozesses )
Crowdfunding Perks Nein Nein Nein
Customization Der Starter kann innerhalb der . .
(Anpassungs- Nein Nein

moéglichkeit )

Vorgaben kreativ sein




Prozess

Crowdsupporting-Plattformen:

Funders

| believe in you

Finanzierungsprozess

1. Entwurfsphase

Hier kann der Projekt-Starter sein Projekt
beschreiben, das Finanzierungsziel und die Laufzeit
festlegen, das Pitch-Video, die Bilder, die bendtigten
Dokumente sowie Gegenleistungen hinzufligen und
einen Blog-Artikel schreiben. Ein Entwurf ist bis zum
Beginn der Finanzierungsphase nicht 6ffentlich
sichtbar

2. Finanzierungsphase

Das Projekt wurde auf der Website verdéffentlicht
und jeder Unterstltzer kann das Projekt
finanzieren.

Verbreiten Sie die Nachricht tiber das Projekt in den
sozialen Medien und teilen Sie die Idee mit allen.
Beantworten Sie Fragen von Untersttlitzern,
verfolgen Sie Statistiken und schreiben Sie
Blogartikel mit Neuigkeiten auf der Projektseite

3. Abschlussphase

Crowdsupporting auf Funders funktioniert nach
dem «Alles-oder-nichts-Prinzip»: Das Geld bekommt
der Projekt-Starter nur dann ausgezahlt, wenn das
Fundingziel oder mindestens die Fundingschwelle
(minimaler Betrag, um das Projekt lancieren zu
kénnen) erreicht wird

1. Registrierung auf der Seite

2. Erstellung des Projektes mit dem Coaching des
Teams ,| believe in you"

3. Vereinbarung des finanziellen Ziels und der
Zeitspanne in der man dieses erreichen will

4. Uberlegung der Gegenleistungen

5. Finanzierungsphase

6. Auszahlung, falls das Ziel erreicht wird

Bezahlmethoden

B |astschrift

B Bankiberweisung

® Kreditkarte
m PayPal
B ESR / Bankiiberweisung

Unterstiitzer selbst

. Ja Ja
akquirieren
Bestehende Ja. Es gibt zusatzliche Unterstiitzungen von
Ja bestehenden Partnern wie PostFinance oder

Finanzierungsquellen

Mobiliar

Massnahmen, um die
Unterstiitzer zu

B Reichweitestarke Social-Media-Aktivitaten

B Bestehende Kommunikationskanale (Screens in
den Kundenhallen, Printmagazine fiir Kunden,

B Social Media Marketing

B Content Marketing (ohne grossen
Budgetaufwand)

gewinnen Newsletters, Blog, Pinnwand, Nachrichtsystem,
Updates)

Dauer des L - .
Finanzierungs- Die ideale Laufzeit liegt zwischen 30 und 45 Tage 90 Tage

g Maximale Laufzeit liegt bei 90 Tage &
prozesses
Crowdfunding Perks Ja Ja
Customization Der Starter kann innerhalb der .
(Anpassungs- Nein

moglichkeit)

Vorgaben kreativ sein
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